WERNER WENK

Sachverstandiger fur Praxis- und Apothekenbewertung

Workshop zum Thema mit Arzten verschiedener Fachrichtungen Friihjahr 2010 :

,Arztliche Kooperationsmoglichkeiten"

- In welcher Form auch immer -

Werner Wenk
Betriebswirtschaftliche Praxisberatung
Dipl. Betriebswirt (FH) eBankkaufmann



Ausgangsbasis:

Im ambulanten Bereich stehen immer mehr (klinikgetragene) MVZ, GroBpraxen,
Praxisverbunde, raumlich zentrierte Praxen im Wettbewerb um den Patienten und
um Versorgungsvertrage mit Kassen. Neuerdings (01.07.2010) auch die KBV, die an
der Grindung A&rztlicher Versorgungszentren (AVZ) beteiligt sein will. Eine
Hauptaufgabe der AVZ soll das Betreiben &rztlicher Versorgungszentren mit

regionalen und versorgungsbezogenen Schwerpunkten sein.

1via Patiomed AG, Griinder: KV med GmbH, ApoBank und Deutscher Arzteverlag, Quelle: Arzte Zeitung 09.07.2010



Tatigkeit als
Vertragsarzt und als
angestellter

Krankenhausarzt

Arztenetzwerk
fachgleich,
fachiberegreifend

Teilzulassung

,Filialbildung”:
Tatigkeit an

winitaran Nrion

Kooperationsmoglichkeiten

Zugehorigkeit zu
mehreren
Berufsausibungs-
gemeinschaften
(6rtlich/Gberortlich)

Anstellung von
Arzten durch
Vertragsarzt




Chance der Arztenetzwerke:

e Behandlungspfade fachibergreifend zu Gbernehmen
und
weitgehend Interessen unabhangig von KV zu gestalten
e Einnahmen: Sicherung
Steigerung
e Ausgaben: Rationalisierung durch Poolbildung

e |nteressanter flir den Markt bei Praxisverkauf

Ziel der Arztenetzwerke:

e GroRere Zahl gemeinsamer Patienten wird vereint



Somit insgesamt bessere Versorgung der Patienten

Kosteneinsparung

z.B. Arztliche Genossenschaft als Arztenetzwerk

Merkmale:

kein Mindestkapital

Ein-/Austritt ohne notarielle Mitwirkung

unabhangig von Kapitalbeteiligung 1 Stimme
Eigenstandigkeit und Interessen der Mitglieder geschutzt
Vorstand/AR aus Mitglieder

Gewinne flieRen an Mitglieder zuriick



Gemeinsam sind wir stark

Moglichkeiten z. B.:

e |ose Zusammenkiinfte

e Weiterbildung der Mitglieder

e Einkauf von Praxis- und Laborbedarf
e Qualitatsmanagement (QM)

e gemeinsames Marketing

e Gesprache/Verhandlungen mit KV/Krankenkassen



e Poolbildung (Arzthelferin, Praxisvertretung, Gerate etc.)

e Betriebswirtschaftliche Beratung



